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ة اري ج ة الت وت المحمي ي ات الب ري ت ل مش دلي
ة عروض الأسعار. ارن ها ومق طاق د ن حدي ر وت كث أ كي ف مري مة 250,000 دولار أ ي ق ة ب اري ج ة الت وت المحمي ي ع الب اري ط مش طي خ ن لت ري ت ل للمش دلي

ل ا الدلي ي هذ ام ف حول الأرق

ي روع الذ مة المش ي ى لق سها: الحد الأدن ف اسة SeedMatchGroup ن د هو سي م الوحي ا. الرق بً  ري ق ا ت امً رق من أ ض ت لا ي ل أ ا الدلي عمد هذ ت ي

روف م وظ صمي لد والت سب حسب الب ة والن ي اج ت د والإن وري ع ومدد الت ر المرب ة المت كلف لف ت ت خ . ت كي مري عه وهو 250,000 دولار أ راج ت
. روعك طاق مش ن لن لا عروض الموردي حددها إ ، ولا ت السوق

؟ اري ج ت المحمي الت ي روع الب 1. ما هو مش

ع. ي رض الب غ اج محصول محدد ب ت مت — لإن ت ي مؤ اج ج ت ز ي لى ب ط إ سي ق ب ف طط — من ن كل مخ ش ة ب راعة محمي ة ز أ ش ل من ي غ ش اء وت ش ن إ
حكم ؛ الت ة طي غ كل والت : الهي ات ق ع طب رب طاق عادة أ مل الن ش . ي كي مري داءً من 250,000 دولار أ ت ع اب اري ع SeedMatchGroup المش راج ت

. ة ب ة والمراق مت د؛ الأت سمي ؛ الري والت ي اخ المن

ه وم ب ق ه SeedMatchGroup — وما لا ت وم ب ق 2. ما ت

ك ة عن اب ي واصل ن ت كل موحد، وي ش ر ب عَّ س طاق ليُ صوغ الن ك وي ع طلب راج . ي ري ش ق ب ري وده ف ق ل ي ق د مست وري صص ت خ SeedMatchGroup مت
ار. ت ن المورد المخ ي ك وب ن ي رة ب اش د مب وري د الت ع عق قَّ و . يُ ئ كاف ساس مت ها على أ ت ارن م العروض الواردة لمق ظ ن ، وي ن ي اسب ن من لي ق ن مست مع موردي

ور. ذ ي ب بّ و مر ا أ جً  تِ و من رعة أ ست مز لي

. ة وت المحمي ي و الب مة الري أ ظ ن و أ سمدة أ ا للأ عً نّ ست مص لي

. اءات ش ن ركة إ و ش اول EPC أ ست مق لي
ا. ا ماليً ارً ش و مست ا أ ا ماليً طً و وسي راض أ ق هة إ ست ج لي

ة وت المحمي ي مة الب ظ ن 3. أ

اح. س المال المت ة العمالة ورأ كلف اه وت مة المحصول والمي ي اخ وق دة المن اسب على ش ام المن ظ مد الن عت ي

واس. عددة الأق و مت ة أ حادي حكم أ ة الت ض ف خ اكل من ة — هي كي ي لاست اق الب ف الأن
ط. ي ق ن الت د ب سمي ا ت بً ال ر وغ ائ طة وست ش ة ن هوي واس — ت عدد الأق كي مت ي لاست ت الب ي الب

. ق ي ي دق اخ حكم من ة وت وء عالي ة ض ي اذ ف لو( — ن ن ي مط ف ي )ن اج ج ت الز ي الب

ي كامل. اخ حكم من وء والحرارة دون ت ف الض لطي ات وت ع الآف ل — من و الظ ك أ ب ت الش ي ب

. لق ه مغ ب و ش لق أ د مغ سمي ة وت رب راعة دون ت ز ود ب كل مز ي هي ي — أ ت المحمي المائ ي الب

. ق عددة الطواب ة ومت اعي اءة صن ض إ ة ب لق ة مغ لي ة داخ أ ش ة — من رعة العمودي المز
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عة ائ ة الش اري ج ل الت 4. المحاصي
. دمة ق مة المت ظ ي الأن لق ف د مغ سمي راعي مع ت ي وسط ز ار — عادة ف ي الطماطم والخ

. ة ي ذ غ رار الت ق اخ واست ة للمن طول وحساسي ل — دورات أ لف الف
. ة كي ي لاست وت الب ي و الب اق أ ف حت الأن و طاولات ت راعي أ وت — وسط ز الت

. ة ي راعة المائ ة للز اسب رة من صي اب — دورات ق ة والأعش ي روات الورق ض الخ

. ة ي اج ج وت ز ي ي ب ا ف بً ال وء، غ اخ والض طف — حساسة للمن هار الق ز أ
. ن ري ن آخ ارعي د مز وّ ز ل ت ات ار — مش لات والإكث ت الش

ل الدولي اب د المحلي مق وري 5. الت

ا. دً ن ا ب دً ن ر ب رّ . ق وردة ة مست مت ت د وأ سمي ة وت ي اخ اكل ومعدات من ة مع هي مات محلي لز ة وعمالة ومست ي عمال مدن : أ ة ن ي ع هج اري م المش معظ

ع. س سعر المصن روع، ولي لد المش ي ب ب ف ركي م والت سلي املة الت ة ش كلف ارن الت ق
. اطر العملة ص ومخ لي خ ة والت مركي حن والرسوم الج ف الش ي ض وردة ت المعدات المست

. مد على مدد عامة عت ا؛ لا ت بً و م مكت سلي دول ت اطلب من كل مورد ج

ار. ي ت ل الاخ ب مان ق ة للض اب ج من الاست ار وز ي طع الغ ن وق ي دمة المحلي ركاء الخ كد من ش أ ت
. ل الطلب ب راد ق ي ص الاست ي راخ ة وت ي ائ ر الكهرب ي اء والمعاي ن كواد الب ص وأ ي راخ هِ الت ن أ

)CAPEX( ة سمالي ة الرأ كلف 6. محددات الت
. ة طي غ كل والت وع الهي ن

ر. ائ ة والست هوي د والت ري ب ة والت ئ دف : الت ي اخ حكم المن معدات الت

ه. ت مت ت وى أ د ومست سمي طاق الري والت ن

ها. د طلب ة عن لي كمي اءة الت الإض

. ع والأساسات والصرف ز الموق هي ج ت
. اطي ي د الاحت ولي اه والت اء ومصدر المي : الكهرب ق لات المراف وصي ت

. ة ب المحلي ركي حن وعمالة الت ة والش مركي الرسوم الج

)OPEX( ة لي ي غ ش ة الت كلف 7. محددات الت
. اءة و الإض د أ ري ب و الت ة أ ئ دف ة للت الطاق

. ة ان العمالة لإدارة المحصول والحصاد والصي

. ات ب ة الن اي الأسمدة ووق

اه. ة المي مات معالج لز مست
. لى السوق ل إ ق د والن ري ب ة وسلسلة الت ئ عب الت

. ة ي ن دمة الف ة والخ ان الصي

. راض ت د الاق ل عن موي ة الت كلف ن وت مي أ الت
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عة ائ راء الش اطر الش 8. مخ
. ب ة والمركّ ي ن مورد المعدات والأعمال المدن ي حة ب ر واض ي حدود غ

م. دي و ق ود أ ق اه مف ل مي حلي ت
. اخ ه المحصول والمن طلب ت ي ي ي الذ ن ق وى الت ل من المست ق ة أ ي ان ز مي

. كدة ع مؤ طة دف و خ راض أ ق هة إ ل دون ج موي ر الت وف راض ت ت اف

. ة ة الطاق كلف اطر ت ل من مخ لي ق الت
روع. ـ OPEX طوال عمر المش ة CAPEX ب ارن ل مق ب ام ق ظ ار ن ي ت اخ

د. عاق عد الت مارك ب و الج ص أ ي راخ و الت ن الأرض أ أ ش ن ب ي ق عدم الي

. ا للسوق لً ر مطلوب ممث ي ار عرض واحد غ ب اعت

ة لطلب العروض ي اهز مة الج ائ 9. ق

ل طلب عروض الأسعار: ب لي ق ز ما ي هّ ج

اه )EC وpH وNa وCl وHCO3 وFe وB والعسر(. ث للمي ري حدي ب ل مخ حلي ت

عاد والوصول. ه مع الأب ات ي حداث و إ ع أ طط الموق مخ
. ة عي رصاد مرج رب محطة أ ق و أ اخ أ ات المن ان ي ب

. ة هدف ة المست وي راعة والدورات السن ام الز ظ المحصول ون

. اطي ي ل الاحت دي ها والب ت ي وق اء وموث درة الكهرب ق
اح. ت م مف سلي و ت ، أ ب ركي د وت وري و ت ط، أ ق د ف وري : ت طاق م الن سي ق ت

ل. ي غ ش هدف للت ة المست ع السن الدولار ورب ة ب ي ان ز طاق المي ن

د. ع على العق ي وق رار وصاحب الت اذ الق خ ة ات آلي

SeedMatchGroup 10. مسار طلب العروض لدى
. ة ي ان ز طاق والمي ة والن اه والطاق ع والمي م والموق روع — المحصول والحج ص المش ملخ

ح. ر الواض ي طاق غ وات والن ج عة الف اب ة — مت ري ش عة ب مراج

. ة ارن ل للمق اب وب واحد ق طلب مكت طاق — مت د الن وحي ت
. دوي حسب كل طلب ار ي ي ت ن — اخ واصل مع الموردي الت

. ئ كاف ساس مت م العروض على أ ي ظ ن ة — ت ارن المق

ار. ت ع مع المورد المخ وقّ اوض وت ف ت ر — ت اش د المب عاق الت

seedmatchgroup.com/rfq-builder : روعك ص مش دأ ملخ اب

. ة و مالي ة أ ي ون ان و ق ة أ دسي ارة هن ش ست است ط، ولي طي خ ادات ت رش SeedMatchGroup — إ
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